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La primera ley mercantil fue la “lex mercatoria”, la misma era un conjunto de usos y costumbres que

regulaban las relaciones entre los comerciantes. La importancia de la misma es que la internacionali-

zacion del comercio facilitd, en la edad media, la formacién y la tecnificacién de las costumbres mer-

cantiles en todos los centros comerciales florecientes; lo que explica la unidad de principios y la unifor-

midad de reglamentaciones que resaltan en los Cédigos de Comercio. Fueron los mismos comerciantes

los que fomentaron la creacion de la “lex mercatoria” debido a la insuficiencia que representaba el

Derecho Romano en el dmbito mercantil. El profesor José Gabino Pinzén sefialo en su obra de Derecho

Comercial del ario 1957 “el comercio se ha caracterizado desde sus origenes por una tendencia intra-

regional que ha puesto en contacto a distintos pueblos.

INTRODUCCION

Sin embargo, los tratados interna-
cionales, no son el tnico camino para
incorporar el derecho mercantil inter-
nacional a la globalizacién de los mer-
cados. Esto se debe a que hace algunas
décadas la comunidad internacional,
estableci6é un nuevo orden social, que
no cuenta con la intervencién del poder
local regional. Esto es en base a 3 mé-
todos que se encuentran ampliamente
relacionados entre s:

1. Los principios generales no vin-
culantes de contratacién inter-
nacional. Son una serie de sis-
temas normativos denominados
SOFT LAW), los mismos son ela-
borados por organizaciones que
cuentan con autonomia entre
si, estos principios no cuentan

“Los principios generales no vinculantes
de contratacién internacional son una
serie de sistemas normativos denominados
SOFT LAW, los mismos son elaborados por
organizaciones que cuentan con autonomia
entre si, estos principios no cuentan con
fuerza vinculante ya que no cuentan con
una sancion estatal o regional”

con fuerza vinculante ya que no
cuentan con una sancién esta-
tal o regional. Sin embargo, estos
principios cuentan con la adopcién
voluntaria de la comunidad, esto

debido a que permite ampliar la
practica mercantil con la evolucién
que representa la economia y la y
tecnologfa en general estos son: Los
Principios de UNIDROIT sobre la
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Contratacién Comercial Internacio-
nal, Los INCOTERMS, como forma
de facilitar el comercio y el trabajo
continuo que realiza la OMC.

2. La implementacién de un Siste-
ma Alterno de Solucién de Con-
troversias en materia mercantil
internacional, se trata del AR-
BITRAJE INTERNACIONAL.
Ante la complicacién que representa
escoger una legislacion aplicable para
la solucién de controversias entre 2
0 mds comerciantes que se encuen-
tran en diferentes paises, es que los
mismos por lo general insertan en los
contratos celebrados una CLAUSU-
LA ARBITRAL, donde se establece
que en caso de suscitarse cualquier
tipo de controversia entre las partes
del conflicto, la misma ser4 resuelta
por un tribunal arbitral internacional.
Este sistema cuenta con innumera-
bles ventajas y es una herramienta pa-
cificadora de importancia primordial
en las relaciones juridicas de cardcter
privado a nivel global. La CCl es la
que cuenta con el mayor centro de
arbitraje internacional, ademads de
distintas cortes en Europa.

3. Los INCOTERMS. Son términos
internacionales de aceptacion
voluntaria de las partes contra-
tantes, estos establecen una serie
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de reglas en cuando a las obliga-
ciones con las que cuentan tanto
el vendedor como comprador en
la compraventa internacional de
mercaderias. Sobre los mismos
se expone mas adelante.

ANTECEDENTES

Anteriormente, las operaciones co-
merciales internacionales entre diferen-
tes paises que cuentan con diferentes
idiomas era un tema complejo. Esto
debido a la interpretacion del propio
lenguaje, aplicacion de los usos y cos-
tumbres locales, por lo cual esto podia
generar importantes conflictos entre las

partes del contrato.

El Antecedente mas remoto del uso
de laregulacién de los derechos y obli-
gaciones entre las partes contratantes
internacionalmente se presenta en las
Cortes Britdnicas en el afio de 1812,
debido a que dicho pafs contaba con
un comercio maritimo muy importante,
y si se puede asemejar el uso actual
de algiin INCOTERM a esa época
era el correspondiere a FOB (Free on
board). Posteriormente, en el afio 1890
se comenzo a utilizar otro termino inter-
nacional que se podria comparar a los
INCOTERMS de la actualidad como el
CIF (Cost Insurance and Freight), por

lo que en el afio 1919 en Norteamérica
entraron en vigor los Revised American
Foreign Transactions (RAFT), lo que
supondria la existencia de las primeras
reglas institucionalizadas, sin embargo
dichas reglas tinicamente aplicaban
para los empresarios americanos y no
a nivel internacional o global.

PRINCIPALES ORGANISMOS
RECTORES DEL DERECHO
COMERCIAL INTERNACIONAL

La Organizacién Mundial de
Comercio (OMC o WTO)

La Organizacién Mundial de Co-
mercio rige el comercio entre diferen-
tes paises. Su principal aportacion son los
acuerdos que celebran los distintos pafses
que forman parte de la misma, los cuales
son firmados por los mismos y ratificados
por el Parlamento de cada pais en especi-
fico. El objetivo principal de la OMC
es facilitar el comercio internacional
y que este se de de una forma flui-
da, previsible y libre. La OMC cuenta
con més de 160 pafses miembros, lo que
representa aproximadamente el 98% del
Comercio Mundial.

Camara de Comercio Internacional
(CCI)

Debido a la globalizacion del comer-
cio internacional es necesario tener
un ente regulador del mismo para que
dicte una serie de reglas y normas que
faciliten la internacionalizacion del
comercio y la apertura de diferentes
paises a distintos mercados a los que
normalmente no tendria acceso debido
a las diferencias en el lenguaje y la
interpretacién de los contratos, lo que
podria ocasionar conflictos de cardcter

comercial internacional.

La Cdmara de Comercio Internacio-
nal, se creé en al afio de 1919 en Paris
Francia la misma fue constituida con
personalidad juridica y naturaleza aso-



ciativa. La CCl goza de la caracterfstica
de entidad consultiva de primer orden
ante las Naciones Unidas.

Ademas de la creacion de los IN-
COTERMS, la CCI ha creado otra
serie de principios o instrumentos
que facilitan las transacciones co-
merciales internacionales como,
por ejemplo:

a. Reglas y Usos Uniformes a Cré-
ditos Documentarios: Estas re-
glas rigen las relaciones entre
comprador, vendedor y banque-
ros. Las mismas consisten en la
implementaciéon de cartas de
crédito, que, en caso de usarse,
ofrecen la mayor seguridad ju-
ridica a las partes contratantes,
con respecto al vendedor, que
el mismo cobrara en su lugar
de domicilio y con relacién al
comprador que el recibira las
mercancias en el lugar acordado.

b. Reglas Uniformes para Cobran-
zas: Estas reglas son conocidas
como URC-522, las cuales esta-
blecen principios y obligaciones
para las partes contratantes que
participan en la cobranza de un
crédito o de una deuda a nivel
internacional.

UNIDROIT

Otro organismo importante en la
unificacién de reglas y principios co-
merciales del derecho internacional es
el UNIDROIT que por sus siglas es el
Instituto de Unificacién de Derecho
Privado, es una organizacién intragu-
bernamental creada en el afio de 1926.
Su principal objetivo es promover
la unificaciéon del derecho privado
a nivel internacional, su sede se en-
cuentra en Romay en la actualidad
cuenta con 58 Estados miembros
de los cuales se destacan México,
Espaia, Rusia, Estados Unidos y
Brasil entre otros.

El UNIDROIT dicta ciertos prin-
cipios internacionales para diferentes
culturas juridicas, lo que permite tener
soluciones concretas e innovadoras ante
las controversias que se puedan suscitar.

Algunos de los mas importantes son
los siguientes: Libertad de Contratacion,
Libertad de Forma y de Prueba, Inter-
pretacion e Integracion de los Contratos,
el Reconocimiento de los Usos vy las
Costumbres Internacionales entre otros.

CNUDMI 6 UNCITRAL

Por sus siglas en espariol es la Co-
misién de las Naciones Unidas para
el Derecho Mercantil Internacional,
la CNUDMI fue establecida por la
Asamblea General de la ONU en el afio
1996. Al momento de su constitucién la
Asamblea General establecié un manda-
to para la CNUDMI que consiste en la
armonizacién y unificacién del Derecho
Mercantil Internacional. Debido a esto,
la CNUDMI se ha convertido en
el 6rgano juridico central de las
Naciones Unidas en el ambito de
Derecho Mercantil Internacional.

La Comisién esta integrada por 60
Estados miembros entre los cuales
destacan Alemania, Brasil, Canad4,
Chile, China, Espafa, Rusia, Estados
Unidos y México entre otros.

La representacion de los Estados
miembros en la Comisién es represen-
tativa con relacion a las diferentes zonas
geograficas y los principales sistemas
jurfdicos y econémicos. Los miembros
de la Comisién son elegidos por un
periodo de 6 afos.

Cuenta con Sesiones Anuales que
se celebran en la sede de Nueva York
yen la sede de Viena alternativamente. La
Comisién establece grupos de trabajo en el
que cada uno desarrolla temas concretos
y estdn integrados por los representantes
de todos los Estados miembros, los grupos
de trabajo son los siguientes:

— Grupo de Trabajo I: Micro, Pequefias
y Medianas Empresas.

— Grupo de Trabajo 1I: Resolucién de

Controversias.

— Grupo de Trabajo 11I: Reformas al
sistema de solucién de controversias
entre Inversionistas y Estados.

— Grupo de Trabajo 1V: Comercio
Electrénico.

— Grupo de Trabajo V: Régimen de

Insolvencia.

— Grupo de Trabajo VI: Garantias
Reales.

DEFINICION DE LOS INCOTERMS

Los INCOTERMS son reglas
internacionales de aceptacién vo-
luntaria por las partes del contrato
para prevenir futuras controversias
con respecto a los derechos y obli-
gaciones de las partes.

FINALIDAD DE LOS INCOTERMS

La finalidad de los INCOTERMS
es el establecimiento de una serie
de reglas internacionales aprobadas
por la Camara de Comercio Inter-
nacional, para la interpretacion de los
términos comerciales mds utilizados
en un contrato y por lo tanto otorgar
seguridad juridica a los contratantes
en cuanto a los derechos y obligaciones
con los que cuentan las partes.

TIPOS DE INCOTERMS

Los INCOTERMS que son uti-
lizados en la actualidad son los co-
rrespondientes al afio 2010, esto
debido a que no han sufrido ninguna
modificacién, los mismos entraron
en vigor a partir de enero de 2011.

Economist & Jurist 23



DERECHO
INTERNACIONAL

Termino Ex Works (EXW) Entrega
directa a la salida

Existen diferentes tipos de IN-
COTERMS de acuerdo al grado de
obligaciones que representan para el

el transporte seleccionado.

Comprador: Es de vital importan-
Vendedor: En este INCOTERM,
el vendedor entrega al comprador

comprador y vendedor y de acuerdo cia sefalar que el comprador asume

a la naturaleza de las mercancias y su todos los gastos y riesgos inherentes

transporte: en sus propias instalaciones sin al transporte desde la salida de la fa-
realizar ningtin tipo de carga en brica del vendedor hasta su destino.
CONCEPTOS GASTOS RIESGOS
Embalaje Vendedor Vendedor
Antes de la Entrega de la Mercancia Comprador Comprador
Aduana Exportacién Comprador Comprador
Carga Comprador Comprador
Transporte principal Comprador Comprador
Seguro Comprador Comprador
Descarga Comprador Comprador
Aduana Importacién Comprador Comprador
Finalizar Ruta Comprador Comprador

Termino FCA (Free Carrier / Fran-

co transportista) Punto de entrega
convenido

Vendedor: El Vendedor efectiia

la carga de la mercancia embalada
en el vehiculo sefialado por el com-

prador y el pago de los aranceles
por exportacion.

Comprador: El comprador es-
coge al transportista de su conve-
nienciay los riesgos se trasladan al
comprador una vez que la mercan-

cia es entregada al transportista.
Las partes deben de convenir un
lugar de entrega de las mercancias.
Es necesario sefalar con precision el
lugar de entrega convenido para que
no exista lugar a dudas.

CONCEPTOS GASTOS RIESGOS
Embalaje Vendedor Vendedor
Antes de la Entrega de la Mercancia Vendedor Vendedor
Aduana Exportacién Vendedor Vendedor
Carga Comprador Comprador
Transporte principal Comprador Comprador
Seguro Comprador Comprador
Descarga Comprador Comprador
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CONCEPTOS GASTOS RIESGOS
Aduana Importacién Comprador Comprador
Finalizar Ruta Comprador Comprador

Término FAS (Free Alongside Ship
/ Franco al Costado del Buque) puerto
de embarque convenido

Vendedor: Ademas de las obliga-
ciones sefialadas en el INCOTERM
anterior, existe la obligacion del

vendedor de poner la mercancia
al costado del buque, en el muelle
o en los alijadores del puerto de
embarque convenido.

Comprador: Una vez que se pone
la mercancia al costado del buque,

este asume todos los riesgos y gas-
tos de la pérdida o deterioro de las
mercancias. El comprador designa al
transportista, celebra el contrato y paga
el flete convenido.

CONCEPTOS GASTOS RIESGOS
Embalaje Vendedor Vendedor
Antes de la Entrega de la Mercancia Vendedor Vendedor
Aduana Exportacién Vendedor Vendedor
Carga Comprador Comprador
Transporte principal Comprador Comprador
Seguro Comprador Comprador
Descarga Comprador Comprador
Aduana Importacion Comprador Comprador
Finalizar Ruta Comprador Comprador

Término FOB (Free on board/
Cargado al buque) en el puerto de
embarque convenido

Vendedor: Tiene la obligacién

a bordo del buque las mercancias
y efectuar los tramites de aduana
para la exportacion.

Comprador: Contrata al trans-

el seguro, se encarga del proceso
de llegada del buque al punto con-
venido. Corre con todos los riesgos y
gastos de la pérdida o deterioro de las
mercancias una vez que fueron en-

de poner en el muelle convenidoy  portista, paga el flete maritimo y  tregadas.
CONCEPTOS GASTOS RIESGOS
Embalaje Vendedor Vendedor
Antes de la Entrega de la Mercancia Vendedor Vendedor
Aduana Exportacion Vendedor Vendedor
Carga Vendedor Vendedor
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CONCEPTOS GASTOS RIESGOS
Transporte principal Comprador Comprador
Seguro Comprador Comprador
Descarga Comprador Comprador
Aduana Importacién Comprador Comprador
Finalizar Ruta Comprador Comprador

Término CFR (Cost and Freight/
Coste y flete en lugar de destino
convenido)

Vendedor: Escoge al transportis-
ta, asume los gastos del flete hasta
el puerto de llegada convenido, es

importante sefialar que no tiene que
pagar los costos relativos a las manio-
bras de descarga de las mercancias. El
vendedor debe de entregar al comprador
un documento en el que se haga constar
sus derechos, para que asf pueda recoger
las mercancias en el punto convenido.

Comprador: Asume el riesgo de
deterioro o perdida de la mercancia
una vez que la misma llego al punto
convenido a bordo del buque.

CONCEPTOS GASTOS RIESGOS
Embalaje Vendedor Vendedor
Antes de la Entrega de la Mercancia Vendedor Vendedor
Aduana Exportacién Vendedor Vendedor
Carga Vendedor Vendedor
Transporte principal Vendedor Comprador
Seguro Comprador Comprador
Descarga Comprador Comprador
Aduana Importacion Comprador Comprador
Finalizar Ruta Comprador Comprador

Término CIF (Cost Insurance Fre-
ight/ Costo, Seguro y Flete) en el
punto convenido

Vendedor: : El vendedor tiene
las mismas obligaciones que en
CFR, no obstante, esto tiene la
obligacion adicional de contratar
un seguro maritimo contra la per-
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dida o deterioro de las mercancias.
Es importante sefalar que la péliza de
seguro tiene que contener las garantias
minimas siguientes: cubrir el precio
previsto en el contrato, aumentando
un 10% asi como la estipulacion de la
divisa utilizada.

Comprador: Asume el riesgo
del transporte cuando la mercan-
cia ha sido entregada a bordo del
buque en el lugar de embarque.
Este INCOTERM es benéfico para
los compradores ya que a partir de las
obligaciones con las que cuenta el ven-
dedor, el comprador se libera de las
formalidades logisticas.



CONCEPTOS GASTOS RIESGOS
Embalaje Vendedor Vendedor
Antes de la Entrega de la Mercancia Vendedor Vendedor
Aduana Exportacion Vendedor Vendedor
Carga Vendedor Vendedor
Transporte principal Vendedor Comprador
Seguro Comprador Comprador
Descarga Comprador Comprador
Aduana Importacion Comprador Comprador
Finalizar Ruta Comprador Comprador

Término CPT (Carriage Paid To/
Porte Pagado Hasta) lugar de destino
convenido

Vendedor: : El vendedor tiene
la obligacién de coordinar toda la
logistica, pagar los aranceles de ex-
portacion, celebrar un contrato con
el transportista y pagar los gastos
hasta el lugar de entrega convenido.

Comprador: Los riesgos de averia
o perdida son asumidos por el com-
prador desde el momento en que
las mercancias han sido entregadas
al primer transportista, posterior-
mente el comprador se encarga
de pagar los gastos de aranceles
de importacion y de descarga. Es
importante sefialar el lugar de entrega
al comprador ya que este es el momento

en que los riesgos se trasladan al mismo,
también es de vital importancia men-
cionar el lugar de entrega convenido ya
que es aqui donde el vendedor se libera
de todas sus obligaciones.

CONCEPTOS GASTOS RIESGOS
Embalaje Vendedor Vendedor
Antes de la Entrega de la Mercancia Vendedor Vendedor
Aduana Exportacién Vendedor Vendedor
Carga Vendedor Vendedor
Transporte principal Vendedor Comprador
Seguro Comprador Comprador
Descarga Comprador Comprador
Aduana Importacién Comprador Comprador
Finalizar Ruta Comprador Comprador
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Término CIP (Carriage and Insu-
rance Paid To/ Porte pagado y Seguro
Hasta lugar de destino convenido)

Vendedor: : El vendedor cuenta
con las mismas obligaciones que en
el CPT, sin embargo, también tiene
que pagar un seguro de transpor-

te. La cobertura que tiene que tener
el seguro contratado por el vendedor
puede ser la minima, sin embargo, si
el comprador quiere estar protegido
con una cobertura mas amplia debe
de obtener autorizacién por parte del
vendedor o en su defecto, el mismo
comprador contratar el seguro deseado.

Comprador: Los riesgos de dafios
o pérdida los asume el compra-
dor desde el momento en que las
mercancias han sido entregadas
al primer transportista. Tiene la
obligacion de pagar los aranceles de
importacion y los gastos de descarga.

CONCEPTOS GASTOS RIESGOS
Embalaje Vendedor Vendedor
Antes de la Entrega de la Mercancia Vendedor Vendedor
Aduana Exportacién Vendedor Vendedor
Carga Vendedor Vendedor
Transporte principal Vendedor Comprador
Seguro Vendedor Comprador
Descarga Comprador Comprador
Aduana Importacion Comprador Comprador
Finalizar Ruta Comprador Comprador

Término DAT (Delivered at Termi-
nal/ Entregado en Terminal convenida)

Vendedor: : Debe entregar las
mercancias al comprador en la Ter-
minal convenida o en el lugar de
destino en la fecha y en los plazos
establecidos, aunado a esto tiene la
obligaci6n de descargar las mercan-

cias una vez que llegaron al destino
final, debe de entregar al comprador
un documento para que el mismo
pueda recoger las mercancias en el
punto convenido, ademas debe de
pagar los aranceles de exportacién.

Comprador: Debe recibir las mer-
cancias en el punto convenido.

Este INCOTERM fue creado
para el transporte de contenedores
de mercancias, a pesar de esto tam-
bién es utilizado en el transporte
maritimo convencional cuando
el vendedor desea conservar los
riesgos de descarga del buque en
el puerto de destino.

CONCEPTOS GASTOS RIESGOS
Embalaje Vendedor Vendedor
Antes de la Entrega de la Mercancia Vendedor Vendedor
Aduana Exportacién Vendedor Vendedor
Carga Vendedor Vendedor
Transporte principal Vendedor Comprador
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CONCEPTOS GASTOS RIESGOS
Seguro Vendedor’ Comprador
Descarga Comprador Comprador
Aduana Importacién Comprador Comprador
Finalizar Ruta Comprador Comprador

*El seguro de transporte es opcional.

Término DAP (Delivered at Place
/ Entregado en el punto de destino)

Vendedor: Debe de entregar las
mercancias en el medio de transporte

y en el lugar convenido, es el vendedor
quien contrata un medio de trasporte
para entregar las mercancias, asi
como descargarlas del trasporte con-
tratado, debe de pagar los aranceles

de exportacion y el seguro para el
transporte de las mismas.

Comprador:Debe recibir las
mercancias en el punto convenido.

CONCEPTOS GASTOS RIESGOS
Embalaje Vendedor Vendedor
Antes de la Entrega de la Mercancia Vendedor Vendedor
Aduana Exportacién Vendedor Vendedor
Carga Vendedor Vendedor
Transporte principal Vendedor Vendedor
Seguro Vendedor Vendedor
Descarga Vendedor Vendedor
Aduana Importacién Comprador Comprador
Finalizar Ruta Vendedor Vendedor

Término DDP (Delivered Duty Pla-
ce/ Entregados con Derechos Paga-
dos) en lugar convenido.

Vendedor: En esta modalidad
de INCOTERM el vendedor cuen-
ta con todas las obligaciones. La
transferencia de riesgos se traslada
al comprador al momento de en-
trega de las mercancias.

Comprador:Debe de recibir las
mercancias en el lugar convenido
y pagar los cargos de descarga.

“Ademas de la creacion de los
INCOTERMS, la CCI ha creado otra serie de
principios o instrumentos que facilitan las
transacciones comerciales internacionales
como las Reglas y Usos Uniformes a
Créditos Documentarios o Reglas Uniformes

para Cobranzas”
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Si las partes desean excluir algtin tipo

en el contrato, por ejemplo, DDP IVA

de obligacién deben de especificarlo  no pagado.

CONCEPTOS GASTOS RIESGOS
Embalaje Vendedor Vendedor
Antes de la Entrega de la Mercancia Vendedor Vendedor
Aduana Exportacién Vendedor Vendedor
Carga Vendedor Vendedor
Transporte principal Vendedor Vendedor
Seguro Vendedor Vendedor
Descarga Vendedor Vendedor
Aduana Importacion Vendedor Vendedor
Finalizar Ruta Vendedor Vendedor

LEGISLACION APLICABLE A LOS
CONTRATOS

Las partes contratantes de acuer-
do a la libertad de contratacién
tienen las siguientes posibilidades
de elegir las leyes aplicables al
contrato comercial internacional
celebrado por los mismos.

1. Escoger la Legislacion del pais
exportador: Es muy comtin que el

exportador prefiera que se aplique
la legislacion de su pais ya que es la
legislacién que conoce. Sin embargo,
no siempre es muy recomendable
porque existen ciertos paises que en
su legislacion dan un dmbito de mayor
de proteccion al comprador, como por
ejemplo el derecho francés o belga.

2. Escoger la Legislacion del pais
importador: Es comtn que el ex-
portador no quiera aplicar la legis-

3.

lacién del pais importador ya que
es necesario conocerlo y dominarlo,
en caso de no hacerlo, implicarfa un
riego para el exportador.

Escoger la Legislacion de un
tercer pais: Esta opcién permite
llegar facilmente a un acuerdo en-
tre las partes ya que se encuentran
en una igualdad de circunstancias
respecto a la legislaciéon del pafs
seleccionado. @

W 4

CONCLUSIONES

e la internacionalizacién y el ingreso a nuevos mercados es de vital importancia para las empresas sigan siendo
competitivas, por lo que el comercio internacional es esencial

e Debido a la globalizacion en el comercio en nuestra actual época y a la facilidad para comunicarnos debido a
la implementacion de nuevas tecnologias las relaciones entre comerciantes de diferentes paises han tenido un

mayor impacto

e  Por lo que necesitamos innovar desde el punto de vista legislativo para implementar mecanismos que garanticen
seguridad a los contratantes, certeza en cuanto a sus derechos y obligaciones; y en caso de existir una contro-
versia, procedimientos que otorguen celeridad, especializaciéon, imparcialidad y flexibilidad. Esta tarea ha sido
desarrollada exitosamente por parte de los organismos antes mencionados para facilitar el comercio internacio-

nal en cuanto a los INCOTERMS, arbitraje internacional, comercio electrénico
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